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L a solidarité familiale est

De plus en plus d'entrepreneurs font appel
a leurs proches pour lancer leur activité.
Puisque les banques reqchignent, ce sont

la famille ou les amis qui prétent ou donnent
de l'argent. D’oli le terme love money,

Une aide pour
les jeunes am
etles femmes

Créer son entreprise a toujours
étéuneaventure seméedebelles

omme Cl)ll‘in&.k’l)pillﬂ.\.
st-a-dire la famille, les
voire les connaissances ou
danciens collégues, par exemple,
prétsaaider des proches ase lancer
dans l'aventure, « En France, cela

utilisé pour décrire ce nouveau phénomeéne,
a découvrir sans tarder.

n 2014, 550700 nou-
velles entreprises ont
vu le jour en France®,
Parmi ces derniéres,
desTPE.des PME.des
auto-entreprises, dont certaines
ont probablement profité du love
money. Car, en ces temps de crise,
difficile de disposer du pécule né-

cessaire pour lancer son affaire :si
lesjeunes fraichementsortisde leur
BEP. bac proou BTS n'ontaucune
expérience professionnelle 4 faire
valoir pourinspirer confiance aux
banques, ceux qui ont été salariés
pendant une longue période ont
rarement une mise de départsuffi-
sante pour obtenir un prét. Du
coup. pour louer un local, acheter
du matériel ou tout simplement
payer une ligne téléphonique. la
sohidarité familiale ¢t amicale
permet & chacun de monter sa pe-
tite affaire. Mais comment s'y
prendre pour que ce prétouce don
d'argentne devienne une source de
tension, voire de discorde ?

Indicateur mensuel des créations

d'entreprises, Insee 2014

satisfactions mais aussi de diffi-
cultés, notamment pour trouver de
l'argent ! Aujourd’hui, les banques
se montrent si prudentes qu'il est
fréquent d'essuyer un refus, méme
pour de petites sommes. « Actuel-
lement, les banques rechignent &
préter de Fargent aux petits projets
parce qu'elles esti
ment que ce ne sera
pas forcément trés
rentable pour elles.
explique Valérie Froger, journaliste
€conomique®, De plus, elles re-
gardent d'abord combienle créateur
dientreprise a déja réuni par lui-
méme. et quand elles lui accordent
uncrédit.cedernierest proportion-
nel & la somme investie par le futur
entrepreneur. » Forts de ce constat.
les jeunes créateurs sollicitent ceux
que les spécialistes de la création
dentreprise appellentavec humour

Lafamille etles
amis principalemen
sollicités

représente 25 % des financements
de lacréation dentreprise » estime
Guillaume Cairow, président du
Club des entrepreneurs, dans une
interview au Parisien Economie.

Al'instardu crowdfunding (sous-
cription sur Internet pour financer
un projet), le love mroney est un cir-
cuit de financement en marge du

circuitofficiel que re-
t présente la ‘han.guu

« Il est particuliere-

ment nécessaire
pour les jeunes créateurs, explique
Béatrice Sanson®* directrice géné-
raledu Mouvement pour les jeunes
et les étudiants entrepreneurs, Car
ils mont pas eu le temps de mettre
de l'argent de coté. »

De méme, les femmes qui se
metientaleurcompte font fréquem-
ment appel au love money : 50 %
des entrepreneuses y ont recours
contre 38 % des hommes. selon

Des déclarations

bl ires aux |

L] Vo;s devez déclarer aux
impots les dons d'argent
entre les parents ou
grands-parents et leurs
enfants. Au-dela de

31 865 euros, les sommes
sont imposables.

e Vous devez aussi
déclarer les préts entre
particuliers a partir de

760 eurcs, qul y ait ou
non une reconnaissance
de dettes et des intéréts
prévus. Quand le prét

sert a créer une entreprise,
il peut donner droit a

une réduction d'impots.
Interrogez votre centre des
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une vraie solution

une étude de FAPCE. « Beaucoup
de femmes rechignent a demander
un prét & la banque, observe Cé-
cile Barry, présidente de l'associa-
tion Action’elles. Ellesn'aiment pas
avoir des échéances a rembourser
parce qu'elles ont plus peur que les
hommes de mettre en péril le bud-
get familial. De plus, quand elles
demandent un crédit, cest souvent
une petite somme. ce qui parado-
xalement les dessert : le banquier
pense qu'elles ne croient pas en

Creer sapetite
entreprise cat w
belle aventure.

leur projet et ne veulent pas beau-
coup investir. » Ainsi. Géraldine,
47 ans, a créé en 2009 un service
de locationde matériel de puéricul-
ture en Corse (acasetta-depotvente
com), aprés avoir

estdevenumaboutique. Jesuisfiere
de m'étre lancée avec la seule aide
de mafamille ! »

Atout majeur du fove money : ces
préts ou dons sont disponibles
immédiatement,

réussi a convaincre Me";‘eu? ses prgg:hes, car ils proviennent
ses proches : « Aller l§ a msavonr ien t souvent de l'argent
voir la banque me P! EF SON proje épargné par les

paraissait compliqué et. au fond. je
n'avais pasenvie d'avoir un prét sur
ledos. Mesparents mont aidée pour
Fachatd'un petitchaletde 20m’ qui

proches. Les futurs entrepreneurs
n'ont donc pas a fournir des docu-
mentscompliquéscomme desplans
de rentabilit¢ sur plusieurs années
pour convainere leurs créditeurs,
Pourautant, ilestimportant de bien
présenterson projel en insistant sur
lafacondontonvas’yprendre pour
le mener a bien, dans combien de
temps On espere en vivre et d quol
vaservirlemprunt. « Ondéveloppe
ainsi des arguments que l'on peut
ensuite utiliser auprés de labanque
pour obtenir un prét en complé-
ment », assure Béatrice Sanson.
Lautre avantage du /ove money est
qu'a la différence des investisseurs
professionnels.les amis, les parents.
la famille n"attendent pas que ce
prét leur rapporte ensuite de 'ar-
gent. Cela permel aux entrepre-

impdts car il y a beaucoup
de cas particuliers.

Des démarches
facultatives

e Une reconnaissance de
dettes est une formalité
simple : on rédige une lettre
indiquant qui préte combien
a qui et a quelle échéance
se fera le remboursement.
Elle n'est obligatoire

qu'a partir d’'un prét de

1 500 euros (modéle sur

le site impots.gouv.ir).

o Quand la situation est
plus complexe, si beaucoup
de personnes prétent

de petites sommes, par
exemple, le créateur de
I'entreprise peut prendre
conseil auprés d'un avocat
spécialisé ou d'un expert-
comptable sur les
démarches a effectuer.

neurs de lancer plus sereinement
leur affaire, de prendre confiance
en eux, voire de générer un petit
chiffre d'affaires, de fagon & aller
plus tard frapper plas facilement &
la porte des banques.!

Auteurdu Gude de
Iauto-entrepreneur (éd. Dunod|

s Coanatenr avee Vineerit Redrado
cf Donninicuee Restine de Jeunes, eréerz
votre entreprise ! (éd, Demnod;



